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Hammer-Typ

Das Gottinger Unternehmen Proventura Industrie-Auktion GmbH
hat sich in Deutschland etabliert. Versteigerer Marcel Deppe sprichtim
Stilzeit-Interview tiber Mitbewerber, die filigrane Holzhammermethode

und beeindruckende Erfahrungen im Berufsalltag.
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roventura, sagt Marcel Dep-

pe, stammt vom lateinischen

Begriff ,provenire‘ ab, was

,wachsen und gedeihen® be-

deute. 1997 griindete Johann
Zimmermann den Betrieb im Gottinger
Ortsteil Nikolausberg. Die Firmierung,
so stellte sich bald heraus, war berechtigt:
Fast 20 Jahre spiter sind Inhaber und
Team in einem prosperierenden Unter-
nehmen mit einem in der Branche guten
Ruf titig — in dem der gelernte GrofS- und
Auflenhandelskaufmann Marcel Deppe
2012 als Auktionator beruflich an den
Neustart ging.

stilzeit

Herr Deppe, wann war Proventura etab-
liert? Eine Firma wie die unsere braucht
etwa acht bis zehn Jahre bis der Name
bekannt ist.

Eine Firma - oder speziell lhre? Neun
Jahre klingt ganz schon flott. Stimmt
schon. Wir haben viel Werbung gemacht.
Unsere Werbungs- sind nach den Perso-
nalkosten der zweitgrofSte Ausgabenpos-
ten.

Wie haben Sie das Unternehmen mittler-
weile positionieren kénnen? In Deutsch-
land gibt es etwa fiinf, sechs Unternehmen
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dhnlichen Formats. Vier sind grofSer als
Proventura, aber mehrere Jahrzehnte lan-
ger am Markt. Insofern ist unsere Wert-
schitzung hoch einzuordnen. Im Verwer-
tungsbereich bewegen wir uns im oberen
Mittelfeld. In puncto Renommee befinden
wir uns mit den groferen Unternehmen
auf Augenhohe. Mit 70 bis 75 000 Besu-
chern europaweit und monatlich auf un-
serer Homepage zihlen wir zu den Top
Drei der Branche.

Apropos: Welchen Anteil haben Online-
Versteigerungen am Geschaft? Einen
stark wachsenden Anteil, der Trend geht
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