Petra Treiber

Es ist warm in dem verglasten
Verkaufsraum. Dafiir sorgt die
Sonne an diesem Dienstagvor-
mittag. Dafiir sorgen aber auch
mehr als 70 Menschen, die
sich drinnen um ein kleines
Podest drdngen. Sitzplatze
gibt es keine. Wer kann, lehnt
sich an eine Wand. Einige blat-
tern in einem Katalog, andere
schauen konzentriert nach
vorn. ,Ein Werkzeugschrank
aus Metall, 30 Euro. Wer bietet
mehr?”, hallt es durch den
Raum. Auktionator Roland

»Wenn zu viele
mitmischen, sollte man
lieber aussteigen«

e

Miiller schaut in die Runde.
Hidnde mit Nummern fliegen
in die Hohe. ,,35, 40, 45...”
zahlt Miiller und hat den Ham-
mer schon im Anschlag. Da
kommen die ndachsten Gebote.
Bei 85 Euro ist Schluss, Miiller
knallt den Hammer auf den
Tisch. Ein Arbeitstisch ist nun
dran - wieder fliegen die Han-
de nach oben.

Ausverkauf eines Autohau-
ses: Der Kia-Handler an der
Hoseler Strale ist pleite. Jetzt

gilt es, von den verbliebenen
Sachwerten maglichst viele zu
versilbern, damit der Insol-
venzverwalter aus dem FErlos
die Gldubiger zulriedenstellen
kann.

Fiir Fred Hermes nichts
Neues. Der 53-Jdhrige aus
Hattingen ist selbst Inhaber ei-
nes Autohauses, weild, wie es
in der Branche derzeit kriselt.
Nicht jeder iiberlebe. ,,Wenn
man etwas ersteigert, kann
man wenigstens ein bisschen
was retten. Das kommt den
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~Zum Ersten, zum Zweite, zum Dritten. .
Miiller hakt in einer Stunde 100 Positionen ab.

HEILIGENHAUS

+Wer bietet mehr?”

Werkzeuge, Wagen und Warenrestbestand des Kia-Autohauses kamen am Dienstag unter den Hammer
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Betroffenen zugute. Bevor der
Schrotthéndler alles einsam-
melt. ..” Einige Male schon
habe er bei Versteigerungen
mitgemacht, berichtet Her-
mes. ,Mehr als 50 Kilometer
fahre ich dafiir aber nicht.”
Auch was den Preis betrifft,
hat er feste Vorstellungen:
,Man muss wissen, wann man
authort.” 15 Prozent Auf-
schlag und die Mehrwertsteu-
er sind schlieflich noch auf

" Auktionator Roland
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or der Uersteigerung konnten die
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den gebotenen Preis zu zahlen.
»,Da muss man schon gut kal-
kulieren, sonst wird’s zu teuer.
Vor allem, weil es ja keine Ga-
rantie auf die Gerdte gibt.”
Den Abschleppwagen, fiir den
er sich interessiert, hat er des-
halb schon vorher genau in
Augenschein genommen.

Eine gute halbe Stunde lauft
die Versteigerung jetzt. Im Mi-
nutentakt gehen Startlader,
Kabeltrommeln, Schraubsto-
cke, Bohrer, Regale, Spann-
gurte weg. Die Luft ist mittler-
welle ziemlich stickig. Einige
Teilnehmer gehen deshalb
nach draulien.

Lange Blechschlange

Zwel Vertreter eines Ratin-
ger Gebrauchtwagenhandels
sehen sich hier die ausgestell-
ten Autos an. Spiter werden
sie sich wieder zu den Bietern
gesellen. ,Man vergleicht bei
solchen Gelegenheiten schon
die Preise”, sagt der eine. 50
Jahre ist er Kifz-Mechaniker.
Seinen Namen mdochte er
nicht nennen. Ein paar Spann-
gurte habe er schon erstanden,
erzahlt er. ,Man muss wissen,
wann es sich lohnt, zuzuschla-
gen. Wenn zu viele mitmi-
schen, sollte man lieber aus-
steigen. Sonst wird’s zu teuer.”

zahlreichen Interessenten die Ware
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nin Augenschein nehmen.
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Ein bisschen abseits steht
Ines Schmitz. Auch sie ist aus
dem ehemaligen Verkaufs-
raum gefliichtet. Von der Ver-
steigerung hat sie in der Zei-
tung gelesen, wollte aus Neu-
gier mal vorbeischauen, ,wer
denn da so hinkommt”. Sie

selbst arbeitetin der Gastrono-

mie. , Ein ziemlicher Auflauf”,
sagt sie und blickt die Hoseler

Stral3e entlang auf die parken-
den Autos und. Lkw. Eine
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Blechschlange, die sich bis
zum Goliplatz zieht.

Ist die Auktion ,Leichen-
fledderei”? Sie denkt kurz
nach - ,es hat so was davon.
Andererseits kommt ja noch
was fiir die Glaubiger rum.”
Selbst mitbieten wiirde sie
nicht. ,Eine Trittleiter ging fiir
30 Euro weg. Wenn ich jetzt
noch die Gebiihren draufrech-
ne — da kriege ich eine neue
Leiter giinstiger bei Obi!”

Insolvenzversteigerung

100 Positionen in einer Stunde

Gut 90 Bieterkarten hat Jutta
Miiller am Dienstagvormittag
im Kia-Autohaus an der Hose-
ler Stralle ausgegeben. Sie ar-
beitet bei der Heiligenhauser
Firma Proventura Industrie-
Auktion West, die sich auf ge-
werbliche' Versteigerungen
spezialisiert hat. ,90, das ist
ein guter Schnitt”, erklart sie.
Die Interessenten seien zum
Teil angeschrieben worden,
zum Teil {iber Internet und
durch die Zeitung iiber den
Termin informiert gewesen.
Einmal im Monat steht im
Schnitt eine solche Versteige-
rung in der Region an. Proven-
tura betreut die Postleitzah-

lengebiete 4,5 und 6. Zu einem
Termin werden im Ubrigen
mehrere Firmenauflosungen
und Insolvenzverkdufe zu-
sammengefasst. ,Das ist dann
mit dem Insolvenzverwalter
abgestimmt. Die ErlGse wer-
den natlirlich getrennt ausge-
wiesen”, so Jutta Miiller.

Mit zweieinhalb Stunden
Dauer liege die Heiligenhau-
ser Versteigerung ebenfalls im
Schnitt. ,,100 Positionen ge-
henin einer Stunde weg”, weil3
Jutta Miiller aus Erfahrung.
233 Artikel stehen im Katalog.
Danach stromen alle zur Kasse
— ,bis alles abgewickelt ist, ist
es Nachmittag!” P.T.



